ELN.de erweitert Portfolio

Partner vermitteln jetzt
auch deutsche Neuwagen

Die Einkaufsplattform ELN.de hat
ihr Portfolio erweitert: Ab sofort
konnen registrierte Handler oder
Werkstatten dort auch deutsche
Neuwagen mit attraktiven Rabat-
ten an ihre Kunden vermitteln.
Moglich ist dies dank einer Koope-
ration mit dem Grofhandelsunter-
nehmen Berich GmbH & Co. KG in
Arnsberg, das die Bestellung an
ein Netz von Vertragswerkstatten
weiterleitet.

Rabatte variieren nach Baureihe
Das Besondere daran ist, dass die
ELN-Partner diese Autos nicht
zum Handlereinkaufspreis erhal-
ten, sondern der GroBhandler ih-
nen einen Rabatt gewahrt, der je
nach Baureihe variiert.

Somit kalkuliert der Handler den
Verkaufspreis nicht auf Basis des
Einkaufspreises, sondern lberlegt,

Unsere Fahi

jatisie Suchs bel voller

[t I
Das Angebot von ELN.de lasst sich,
wie hier bei AFG Automobile, in jede
Hiandler-Homepage einbinden.

wieviel er von dem Rabatt selbst
einbehalt und wieviel er an seinen
Endkunden weitergibt. Bietet die
Einkaufsplattform ELN.de bei-
spielsweise einen Wagen mit 18
Prozent Rabatt an, kann der Hand-
ler fiinf Prozent fir sich beanspru-
chen und immer noch einen Preis-
vorteil von 13 Prozent an seine

Kunden weiter-
geben.

Zusatzliche Boni
Zudiesen Grund-
rabatten kom-
men zusatzliche
Nachlasse fir
bestimmte Ziel-
gruppenwieFrei-
berufler, Land-
wirte und Behin-
derte sowie so-
genannte Erobe-
rungsrabatte,

Frank Chmielewski (li.), Geschifts-
fiihrer von Berich, und Walter Schiel,
Geschiftsfiihrer von ELN.de, begrii-
Ben die Kooperation der beiden
Unternehmen.

wenn der Kunde bisher ein Fahr-
zeug eines anderen Herstellers

fuhr.

Z3ahlt man alle Rabattvarianten zu-
sammen, ergibt sich die astrono-
mische Summe von 24.000!

Dennoch ist das Prozedere einfach:
Der Interessent stellt sein Wunsch-

auto am Konfi-
gurator zusam-
men. Sobald der
ELN-Partner die
Daten in seine
Software eingibt,
sieht er, wie weit
sein Einkaufs-

preis auf Basis des Rabatts vom
Listenpreis abweicht. Er bestellt
das gewiinschte Auto - zu einer
werksiiblichen Lieferzeit. Abholen
kann der Kaufer seinen neuen Wa-

gen entweder direkt beim Werk
oder beim beauftragten Vertrags-
handler.

Vertragshédndler liefert aus

Der ELN-Partner fungiert nur als
Vermittler. Er reicht seine Bestel-
lung an einen GroBhandler weiter.
Dieser wiederum (Ubergibt sie
einem seiner 30 angeschlossenen
Vertragshandler. Der Vertrags-
handler sendet die Kaufbestati-
gung an den Endkunden und ist
auch der ausliefernde Handler mit
voller Garantieleistung.

Frank Chmielewski, Grohandler
der Berich GmbH, ist bereits seit
2002 als Neuwagenvermittler am
Markt. Er entwickelte unter ande-
rem das Portal Pkw-rabatt.de, das
zunichst nur ADAC-Mitgliedern
vorbehalten war. Seit 2006 ist es
offen zugéanglich. Aus diesem Por-
tal ging 2008 die Berich GmbH und
Co. KG hervor. 2009 vermittelte die
Firmengruppe mehr als 5.000
Neuwagen.

Wettbewerbsfdhige Preise
Walter Schiel, Geschaftsfiihrer des
ELN.de-Betreibers S&S Internet
Systeme, hélt es fiir besonders
reizvoll, dass ELN-Partner ihren
Kunden fast jeden Neuwagen zu
wettbewerbsfahigen Preisen an-
bieten kénnen. So manches Be-
rich-Angebot liege sogar unter
dem Einkaufspreis fir Vertrags-
handler, erganzt Chmielewski: ,Wir
nutzen konsequent alle Boni und
Riickerstattungen und stellen sie
kleinen Handlern und deren End-
kunden zur Verfiigung.”
Handler, die unverbindlich einen
personlichen Eindruck von dem
erweiterten Portfolio gewinnen
mochten, bietet ELN.de eine kos-
tenlose Probezeit von zwei Mona-
ten an.
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